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Program Hakkinda

Stratejik Marka & Pazarlama iletisimi Sertifika Programinin amaci; pazarlama ve marka ydnetimi alaninda

en guncel uygulamalari, yeni nesil ydntemleri ve iletisim stratejilerini, degisen tUketici davranislari, rekabet
ortami ve dijitallesme surecinin etkileri dogrultusunda inceleyerek, katiimcilarini gincel dunya trendlerine
hakim ve stratejik vizyon sahibi pazarlama profesyonelleri olarak Ust duzey ydnetici koltuklarina hazirlamaktir.

Dijital DUnya'da marka ydnetimi ve pazarlama iletisiminin temel stratejileri, yeni metotlari ve glincel
trendlerinin kapsama alindigi, toplam 6 gun surecek olan bu online sertifika programinda katiimcilar,
stratejik pazarlama iletisimi ve marka yénetimi konularinda kendilerini gelistirme ve guncelleme
firsati yakalayacaklar.

Egitim Metodu

Egitim programi, 6 Gun boyunca her gun 3 saatlik online seanslar olarak gerceklestirilecek, egitmen
kadrosu tarafindan yapilacak olan egitim sunumlarinin yani sira, giincel ve basarili 6rnekler katiimcilarla
birlikte incelenecek, soru-cevap ve tartisma kisimlari ile interaktif sanal sinif ortami yaratilacak, ayrica
deneyim, bilgi paylasimi ve networking seanslari yapilacaktir.

Program Siiresi: 18 Saat (1 Hafta) | Giin & Saat: Pazartesi — Cumartesi / 16:00 — 19:00
Lokasyon: Online — Vedubox Egitim Sistemi / Zoom Video Conference
Kontenjan: Maksimum 20 Katilimci

* Program katilimcli kitlesinde cesitliligi gdzetmek adina, her dénem basvurular sektdr, seviye ve departman
bazinda degerlendirilmektedir. Bu nedenle katiiminizi kesinlestirmek adina erken basvuru yapmaniz
veya yerinizi ayirtmaniz dnerilmektedir.

Program Hedefleri

Stratejik Marka & Pazarlama iletisimi Sertifika Programi katiimcilarina;
« Marka Y&netimi ve Pazarlama iletisimi alaninda temel stratejik cerceveler hakkinda bilgi seti kazandirir,
« Dijital dunyada pazarlama iletisimi ve marka yénetimi konularinda stratejik bakis acisi gelistirmesini saglar,

» Guncel pazarlama trendleri, dijital pazarlama stratejileri, ve yeni nesil yaklasimlar hakkinda pratik bilgileri
aktarir, yaklasan degisimlere hazirlar,

» Kurumun ve markanin hedeflerine katkida bulunacak sekilde pazarlama stratejisi olusturma & ydnlendirme
konusunda yetkinliklerini gelistirir,

« Dijital duinya, degisen tUketici davranislari ve farklilasan rekabet ortami hakkinda vizyoner ve inovatif
dusunmesine katkida bulunur.
Egitim Alanlari Egitim icerigi
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Kimler Katilabilir? R

Egitim programi, pazarlama, marka yonetimi, halkla iliskiler, iletisim ve benzeri alanlarda deneyimli is dunyasi
profesyonellerini, strateji, dijital dunya ve pazarlama iletisimi alanlarinda gelistirmek, guncellemek ve ilham
vermek igin tasarlanmistir. Programa oncellikle ilgili alanlarda deneyim sahibi, kurumlarinda orta — Ust duzey
yonetici olarak calisan veya yonetici adayi olarak gosterilen is dunyasi profesyonelleri kabul edilmektedir.

Bununla birlikte, programa ilgili alanlarda kendilerini gelistirmek isteyen satis, teknoloji, finans gibi diger
departmanlardaki orta — Ust duzey yoneticilerin, isletme sahipleri, ydonetim kurulu Uyeleri, genel mudurlerin,
ve yonetim — pazarlama alaninda danismanlik / hizmet sunan is dinyasi profesyonellerinin de katilimi kabul
edilmektedir.

Egitim icerigi

Stratejik yonetim, musteri odakli inovasyon ve etkili marka iletisimi konularini harmanlayan bu egitim
programi ile kurumunuzun pazarlama stratejisini Ust seviyeye tasiyin.

Strateji - Stratejik Yonetim - Pazarlama
« Stratejinin Temelleri, Strateji Planlama, Stratejik Yonetim
« Pazarlamanin Kurum igin Stratejik Rolu, Gorevi ve Amaci
« Pazarlama Stratejisi — iletisim Stratejisi - Sirket Stratejisi

Stratejik Marka Yonetimi & Stratejik Pazarlama iletisimi
e Durum Analizi & Strateji
« Stratejik Urlin / Marka Yoénetimi
« Fiyatlandirma, Dagitim, Kanal, ileti§im, BUyume

How Brands Can Communicate Effectively During & After Coronavirus Crisis
* Responsiveness & Adaptation in Brand Management
* Major brand issues during a crisis context,
¢ What is a strong brand and how to build it
« How brands can take advantage of such extreme conditions
* How to Revitalize & Reinvent the consumer relationship
* How to Develop & Reinforce brand meaning during critical situations

Dijital Diinya, Dijital iletisimi, Pazarlama ve Marka
« Dijital Pazarlama Kavramlari ve Dijital iletisim Stratejisi
« Dijital Pazarlama Teknolojileri ve Glncel Trendler
« Yeni Nesil Pazarlama Yaklasimlari & Stratejileri

Pazarlama, Liderlik, Yonetim
« Sirket Stratejisi ile Pazarlama Stratejisin Uyumlandirmak
« Sirket Yonetiminde ve Geleceginde Pazarlama Fonksiyonun Rolu
» Dlnya'da ve Turkiye'de Pazarlama Fonksiyonu




o . A IAE PARIS
Egitmen Kadrosu
Program boyunca katiimcilar, online seanslar araciigiyla;

- Paris Sorbonne Business School'un marka yénetimi ve pazarlama iletisimi alaninda uzman akademik
kadrosu,

- Tuirkiye'nin lider firmalarinin CMO'lar ve Ust dlizey pazarlama yoneticileri,

- Sektdriin nde gelen pazarlama ve ydnetim danismanlariyla,

editim / sunum seanslarinda bulusacaklar, giincel ve basarili drnekleri inceleyecek, vaka analizleri / calismalari
uygulayacak, bilgi - deneyim paylasimi seanslari gerceklestirecekler.

Geraldine Michel ________ |AE Paris Sorbonne Business Sch. — Professor

Valerie Zeitoun IAE Paris Sorbonne Business Sch. — Professor

Bogac Goncii StartersHub — Chief Executive Officer (CEO)

ismail Biitiin Turk Telekom — Chief Consumer Sales Officer (CCSO)

Caganur Uctu Media Markt Turkiye — Chief Marketing Officer

Tun¢ Berkman Divera Al, Chado, TBS et al. - CMO, Marketing Consultant, Investor
OzlemKestioglu ___ SAP Turkiye — Head of Customer Experience

Cem Araci PwC Turkiye - Partner

* Konuk konusmacilar ve sektor profesyonelleri, katilimcilarin sektor, seviye ve departman dagilimina gore
egitim dénemlerinde farkliliklar gésterebilmektedir. Guncel egitim déneminin konusmaci listesi icin lUtfen
ilgili egitim danismaniyla iletisime geginiz.
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Belgelendirme & Mezunlar Toplulugu U

Programa %70 oraninda devam kosulunu saglayan katilimcilar IAE Paris Sorbonne Business School tarafindan

hazirlanan resmi “Stratejik Marka & Pazarlama iletisimi” sertifikasina hak kazanacaklardir.

Ayni zamanda program mezunlari, Executive education programi katiimcilarina ézel BMI Mezunlar Toplulugu
Uyesi olarak kabul edilmektedir. Bu dogrultuda, topluluk Uyelerine &zel olarak dizenlenen workshop,
seminer ve etkinliklere Ucretsiz olarak katiim gésterebilmekte ve yasam boyu surecek essiz bir network ve
gelisim agina sahip olmaktadirlar. Mezunlar toplulugu Uyeleri ayni zamanda, BMI tarafindan duzenlenen

tum egitim, konferans ve zirve programlarina katiim igin 6zel indirim oranlarindan yararlanabilmektedir.

Ucret & Kayit Bilgileri

2020-2021 Akademik yili igin, program kisi basi katiim Ucreti pesin ddeme 800 Euro + KDV,
taksitli ©deme 900 Euro + KDV olarak belirlenmistir.

« Erken kayit donemi program baslama tarihinden 30 guin éncesine kadardir, ve %10 erken kayit indirimi
uygulanmaktadir.

* Programa Ug kisi ve Uzeri toplu katiimlarda, %10 grup indirimi uygulanmaktadir.
* BMI Mezunlar Toplulugu Uyelerine programa katilim icin %25 indirim uygulanmaktadir.

Programa kayit icin dncelikle basvuru formunun eksiksiz doldurulmasi ve egitim danismanina iletilmesi
gerekmektedir.

Programa basvurular secici komite tarafindan, katiimci profilindeki gesitliligi gdzetmem adina ve 6n
gereklilikleri tamamlamalari agisindan degerlendirilecektir ve bu dogrultuda programa kabul edilen adaylar
kayit islemlerini tamamlamak Uzere yonlendirilecektir.

Program Koordinatérii — Secil Sevim / BMI Egitim Danismani

secilsevim@bm-institute.com
0 (212) 273 15 05 — 0 (505) 582 56 25
www.bm-institute.com
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